VLASTITI POSAO - SAN ILI REALNA MOGUCNOST ZA PODUZETNIKA POCETNIKA"
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1. Uvodne napomene

Tema ovog rada po naravi je vrlo kompleksna. PokuSaj da se prepoznaju i procjene
¢imbenici koji utjeCu na predradnje i pripreme pri osmiSljavanju, planiranju i
pokretanju vlastitog posla, ima Siroko znacenje.

«San ili stvarna moguénost...» asocira na poduzetnika pocetnika koji nije jasno
orjentiran ili ne raspolaze jasnim ciljem. Kao takav, on na temelju imaginacije o
vlastitom poslu zapocinje (teoretski) aktivno stvarati preduvjete kako bi na koncu
postigao Zeljeni pomak.

Stajalista, koja su konacno i oblikovala ovu sadrzajnu cjelinu, baziraju se na izvorima
razliCitih interpretacija i sugestija. Tema: «Vlastiti posao — san ili stvarna moguc¢nost



za poduzetnika pocetnika» podrazumjeva i promjenjivu okolinu, pa tako i rizik
osobne kreativnosti ili inovacije.

2. Stavovi, ideje, razlozi i zelje

Postoje brojni, ali i proturjecni stavovi kada je rije¢ o pokretanju vlastitog posla. Dok
su jedni optimisti¢ni i traZe dodatan razlog “ZA”, drugi zastupaju stav sumnje i
nepovijerenja. Istina se obicno nalazi negdje u sredini.

Ideja da se zapocne vlastiti posao Cesto dolazi u obliku nekog subjektivnog razloga,
Zelje ili ocekivanja, pa tako autor Will Davis navodi slijedece motive:

biti svoj Sef,

izbjeci ogranicenja u napredovanju zbog spola, dobi, rase ili nedostatka formalne
naobrazbe,

raditi kod svoje kuce,

raditi bas ono Sto se Zeli ili

iskoristiti neki svoj talent do maksimuma.

Osim toga, ideja da se krene u poduzetnistvo moZe biti izazvana od nekih
neocekivanih dogadaja, vanjske okolnosti ili povoljne prilike koja se stvorila, ili radi
neke inovacije i potrebe za poboljSanjem, radi promjena trziSne ili demografske
strukture, te kao rezultat stjecanja novih znanja. Sve to moZe nadahnuti nekog
poduzetnika da osmisli i pokrene vlastiti posao.

Ipak, sama ideja da se krene u prvi, vlastiti ili samostalni posao temelji se iskljucivo
na zelji. Mogli bismo to Cak opisati kao snivanje o vlastitom poslu ili sanjarenje o
nekoj pravoj prilici koja Ceka vani pred vratima.

Razlozi koji najcesce pokre¢u poduzetnike da se upuste u vlastiti posao, jesu korist,
samopotvrdivanje i - zadovoljstvo.

3. Kako do vlastitog posla? — Jesam li ja buduci poduzetnik?

Teoretski, a i u praksi vecina se teskih i zahtjevnih situacija u Zivotu moze uspjesno
rijesSiti. Medutim, kada je rije¢ o biznisu, tada dobro poznavanje poslovanja i dobro
poznavanje samoga sebe tek smanjuje mogucnost nezeljenog ishoda.

Obzirom da se o poslovanju moze uspjesno ucenjem i teroretski ovladati, poznavanje
samoga sebe nema drugih izvora, osim da se postavi pitanje:

-Jesam li ja uopcée sposoban/sposobna za samostalni posao?
Da li je netko sposoban za samostalni posao i kako ¢e se snalaziti u vodenju posla,
tesko je reci. Neka su istrazivanja pokazala da ¢e vjerovatno kao poduzetnici uspjeti

oni koji imaju slijedecih Sest osobina:

inovativnost,
razumno preuzimanje rizika,



samouvjerenost,
uporan rad,
postavljanje ciljeva i
odgovornost.

Pretpostavka ovih karakteristika za poduzetnika pocetnika joS uvijek nije i garancija
za uspjeh. Razlog je Sto poduzetnik pocetnik nema adekvatnog iskustva u praksi, a
kao nositelj inicijative novog posla, poduzetnik pocetnik trebao bi i planirati,
organizirati, kadrovati, voditi i kontrolirati konkretno poslovanje. Za obavljanje i
balansiranje ovih zadaca, poduzetnik pocetnik oslanja se prvenstveno na sebe.

Kako bi poduzetnik pocetnik viSe doznao o sebi, o svojim namjerama ili barem
osnovnim pokazateljima koje cesto svatko od nas uzima «zdravo za gotovo»,
samopropitivanje moze biti vrlo korisno.

Slijedeca pitanja imaju upravo takav cilj:

Koliko sebe poznajem?
Koliko mogu ulozZiti u posao?
Koliko ocekujem od posla?

Saznati vise o sebi moze biti tek subjektivno promatranje samoga sebe. Moguce
zamke podcjenjivanja ili precjenjivanja izbjeci ¢e se ako se realno pokusa ocjeniti
npr: dosadasnje radno iskustvo, oshovne vjestine, znanja, talenti, hobiji ili barem
samom sebi priznati ¢ime se volite baviti, gdje stanujete, kakvi su vasi stambeni
uvjeti, kakvo je stanje gospodarstva tamo gdje namjeravate poslovati, kakva je vasa
obitelj i druge znacajne okolnosti, odnosno vase navike.

Osim talenata i iskustva treba neSto dati ili koristiti u svom poslu. Odgovori na pitanja
o tome koliko novca moZete uloZiti, odnosno osigurati za pocetak poslovanja, koji
alat ili opremu posjedujete, a da vam sluzi u biznisu, gdje Zelite raditi, koliko
vremena i kada moZete posvetiti svom poslu te ostala pitanja, dat ¢e uvid u realnu
pocetnu poziciju.

Osim toga, neophodno je saznati i Sto se ocekuje od svog posla. Pitanja npr.: zasto
Zelite vlastiti posao, znate li koju biste vrstu biznisa zeljeli zapoceti, koliko novca
Zelite zaraditi ili koliko Zelite razviti svoj posao, pomoci ¢e u boljoj orjentaciji pri
oblikovanju konacne odluke.

4. Pogreska ili neuspjeh?

Spomenuti razlozi i stavovi poti€u na razmiSljanje o vlastitom poslu kao o
primamljivoj i privlacnoj ideji, dok s druge strane sumnje i nepovjerenje s naglaskom
na nesigurnost i neizvjesnost ishoda upucéuju na oprez.

Neuspjeh nekih poduzetnika pokazuje da je moguce ocekivati i promasaj. Ponekad se
tek otvorena tvrtka iz susjedstva nakon nekoliko mjeseci zatvori, a loSe vijesti o
neuspjelim poslovima brzo putuju medijima.

Studije pokrenute na temu neuspjesnosti u biznisu pokazale su kako se vedina novih
poslova zatvara unutar prve tri godine, a da se tek pola njih uspije odrzati barem pet
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